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Erasmus per Giovani Imprenditori è un programma 
di scambio transfrontaliero che offre la possibilità a 
nuovi o aspiranti imprenditori di imparare i segreti 
del mestiere da imprenditori esperti che gestiscono 
piccole imprese nei paesi partecipanti al programma 

europeo COSME. 
 



Å!ƭƭΩƛƴǘŜǊƴƻ di SBA (2008) ς Small Business Act; 
ÅProgramma creato nel 2009; 
ÅFinanziato dalla Commissione Europea, 

implementato nei Paesi partecipanti con il supporto 
di più di 150 Organizzazioni Intermediarie ς ex. 
Camere di Commercio, associazioni, università, 
incubatori, etc...; 
Å!ƭƭΩƛƴǘŜǊƴƻ del programma COSME e gestito 
ŘŀƭƭΩEASME e dalla DG GROW 



Beneficiari 

 

ÅNuovi Imprenditori (NE): imprenditori ŀƭƭΩƛƴƛȊƛƻ 
della loro carriera o con meno di tre anni di 
esperienza. 
 

Å Imprenditori ospitanti (HE): imprenditori di 
successo ed esperti che gestiscono PMI da più di 
tre anni. 



Å NO INTERNSHIP ς NO EMPLOYMENT 

Å I Nuovi Imprenditori sono ospitati in un altro Paese 
partecipante da un imprenditore esperto e collaborano 
con lui per un periodo variabile da 1 a 6 mesi 

Å Il programma prevede un supporto finanziario per il NE 
per contribuire alle spese di viaggio e alloggio durante la 
permanenza 

Win-Win Collaboration 



Mission del programma: 
 
ÅFar acquisire al NE le capacità necessarie per iniziare o 

continuare a gestire con successo la propria attività in Europa; 
 

Å!ǊǊƛŎŎƘƛǊŜ ƭΩŜǎǇŜǊƛŜƴȊŀ ŘŜƛ bǳƻǾƛ LƳǇǊŜƴŘƛǘƻǊƛ ŀǘǘǊŀǾŜǊǎƻ ƭŀ 
creazione di nuove reti di contatti e attraverso la permanenza in 
una PMI già consolidata e gestita da un esperto imprenditore; 
 

ÅRafforzare lo spirito ƛƳǇǊŜƴŘƛǘƻǊƛŀƭŜΣ ƭΩƛƴǘŜǊƴŀȊƛƻƴŀƭƛȊȊŀȊƛƻƴŜ e la 
ŎƻƳǇŜǘƛǘƛǾƛǘŁ Řƛ ƴǳƻǾŜ ǇƛŎŎƻƭŜ Ŝ ƳŜŘƛƻ ƛƳǇǊŜǎŜ ƴŜƭƭΩ¦9 Ŝ ƛƴ ǘǳǘǘƛ 
gli Stati partecipanti. 

 



 

ÅOrganizzazioni Intermediarie (IO): enti che promuovono il 
programma a livello nazionale e/o locale, recrutando nuovi ed esperti 
imprenditori, proponendo matches e stabilendo relazioni tra i due 
attori; 
 

ÅEASME (Executive Agency for Small and Medium-sized Enterprises): 
gestisce il programma dal punto di vista contrattuale e 
amministrativo; 
 

ÅSupport Office ς garantisce la coordinazione e la coerenza delle 
attività gestite dalle Organizzazioni intermediarie, aiuta a sviluppare e 
creare scambi di alta qualità. Gestito da EUROCHAMBRES 
 

ÅCommissione Europea ς gestione del programma EYE 

Facilitatori 



Enti selezionati dalla Commissione Europea e organizzati in 
consorzi. Supportano i nuovi ed esperti imprenditori prima, dopo e 
durante lo scambio : 

ÅInformando NEs e HEs circa il programma e le procedure da 
seguire; 

ÅFornendo assistenza ed aiuto durante il processo di 
registrazione; 

ÅIncontrando i potenziali candidati di persona o attraverso 
videochiamate; 

ÅAssicurandosi che i candidati siano eleggibili; 
ÅCercando attivamente possibili matches per NE e/o HE 

accettati; 
ÅVerificando la qualità delle informazioni dei NEs e HEs. 

Organizzazioni intermediarie 



Ruolo CCBI 

Å Organizzazione Intermediaria dal 2009 nel 
Consorzio OPEN EYE; 

Å www.open-eye.net 
Å OPEN EYE 9: periodo febbraio 2017 ς 

gennaio 2019; 
Å Consorzio di 10 partner (8 paesi) 

 
 

http://www.open-eye.net/
http://www.open-eye.net/
http://www.open-eye.net/


Procedura per partecipare al programma 

Step 1Ą Application  
 
NE e HE possono presentare la candidatura per partecipare al 
progetto attraverso la piattaforma online. In questo momento 
NE e HE devono contattare ǳƴΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ Intermediaria di 
loro scelta.  
 
ÅCandidatura del NE; 
ÅCandidatura controllata ed esaminata ŘŀƭƭΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ 

Intermediaria; 
ÅHE puó esprimere il suo interesse per partecipare al 

programma; 
ÅLa candidatura ŘŜƭƭΩI9 é esaminata ŘŀƭƭΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ 

Intermediaria. 

Step 1Ą Application  
 
NE e HE possono presentare la candidatura per partecipare al progetto 
attraverso la piattaforma online. NE e HE devono contattare 
ǳƴΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ Intermediaria di loro scelta.  
 
ÅCandidatura del NE; 
ÅCandidatura controllata ed esaminata ŘŀƭƭΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ 

Intermediaria; 
ÅHE può esprimere il suo interesse per partecipare al programma; 
ÅLa candidatura ŘŜƭƭΩI9 è esaminata ŘŀƭƭΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ 

Intermediaria. 



-+ 
 

++ 
 

Candidatura 

1. E-form  

2. CV 

3. Business Plan (solamente per i NE) 



Presentazione del Business Plan ς solo per il NE 

ÅDescrizione ŘŜƭƭΩŀǘǘƛǾƛǘŁ 
ÅAnalisi dei potenziali mercati e clienti 
ÅOrganizzzazione 
ÅPiano marketing  
ÅMotivazione lavorativa 
ÅPrecedenti esperienze lavorative rilevanti nel medesimo settore 
ÅPiano finanziario 
 
I candidati non devono scrivere 100 pagine di Business Plan, ma 
devono dimostrare che la loro idea è realizzabile, reale e ben 
sviluppata. 



STEP 1: candidatura online 

 
Å Candidatura del NE; 
Å Domanda selezionata ŘŀƭƭΩhL; 
Å HE dichiara il suo interesse a      
partecipare al programma; 
Å Lo scambio è monitorato ŘŀƭƭΩhL. 

HE 

OI 

NE 

OI 

www.erasmus-entrepreneurs.eu 
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Step 2 Ą Matching 

ÅUna volta che la candidatura è stata accettata, NE e HE 
hanno accesso alla piattaforma online e possono scegliere il 
loro partner per lo scambio. 
 
Å[ΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ Intermediaria è responsabile nel facilitare i 

contatti tra NE e HE e nella ricerca di partner adatti per NE 
e HE. 



 
Creazione del « Commitment to Quality » 
-descrizione del lavoro e del progetto di collaborazione 
-definizione degli obiettivi;  
-responsabilità;  
-mansioni; 
-risultati attesi; 
-condizioni finanziarie; 
 
In questa fase ƭΩhǊƎŀƴƛȊȊŀȊƛƻƴŜ Intermediaria organizza attività per 
preparare il Nuovo Imprenditore allo scambio; NE riceve il contributo 
finanziario. 

 
 
 

Step 3 Ą Contratto e preparazione dello scambio 



 

HE 

NE 

OI 

OI 

STEP 2: Match 

 
Å Creazione della 

relazione tra NE e HE 
con il supporto ŘŜƭƭΩhL 

STEP 3: Contratti e 
preparazione dello scambio 
 
Å HE, NE e OI firmano un 

accordo; 
Å NE prepara la partenza; 
Å NE riceve un contributo 

finanziario. 



 

 
Å Soggiorno ŀƭƭΩŜǎǘŜǊƻ: 1-6 mesi; 

 
Å Supporto in loco per il NE  
da parte ŘŜƭƭΩILh; 

 
Å Report finale sullo scambio. 

Step 4Ą Permanenza ŀƭƭΩŜǎǘŜǊƻ 



 
STEP 4: permanenza 
ŀƭƭΩŜǎǘŜǊƻ 
 
Å Durata: 1-6 mesi; 
Å Supporto sul posto 

tramite ƭΩhL del HE e del 
NE; 

Å Rapporto Finale. 

NE 

HE 
IO 

IO 



 

Contributo finanziario in base al Paese di destinazione  



 



 
Novità 2018 

 

EYE GLOBAL 



 

Å Progetto pilota 2018; 
Å Estensione del progetto Erasmus per Giovani 

 Imprenditori ς soggiorno da 1 a 3 mesi; 
 
Å Destinazioni: tre Paesi extra-europei  
 Stati Uniti, Israele e Singapore; 

 
Å Supporto finanziario per NEs: 
 Viaggio: ϵ800 per USA e Asia  
      ϵ600 per Israele 
 Lump-sum mensile: ϵ1000 
 

 



 

Principali obiettivi  
ÅConnettere nuovi o aspiranti imprenditori europei (NEs) con 

imprenditori esperti (HEs) dei tre Paesi extra-europei, allargare 
la rete di partner e accesso ai mercati; 
 

ÅFacilitare la creazione di start-up e supportare i nuovi 
imprenditori europei nello sviluppo delle loro imprese 
attraverso formazione sul campo; 
 

Å Rafforzare lo scambio di esperienze ed informazioni tra 
imprenditori circa gli ostacoli e le difficoltà da superare nella 
creazione e sviluppo di nuove attività; 
 

ÅRafforzare la competitività delle start-up europee. 



 

Il consorzio 
Å EUROCHAMBRES ς rappresenta più di 20 milioni di imprese in 

Europa, attraverso 45 membri ed un network di 1700 Camere di 
Commercio locali e regionali ς COORDINATORE DEL PROGETTO;  
 

Å Camera di Commercio Belgo-Italiana ς ente privato di diritto belga, 
membro delle Camere di Commercio Italiane ŀƭƭΩ9ǎǘŜǊƻ; 
 

Å European American Enterprise Council ς organizzazione privata volta 
alla promozione della cooperazione transatlantica, collaborazioni 
lavorative ed instituzionali tra imprese ed enti europei ed 
statunitensi; 
 

Å  Unioncamere del Veneto-Eurosportello ς ufficio informativo e di 
supporto per ƭΩƛƴǘŜǊƴŀȊƛƻƴŀƭƛȊȊŀȊƛƻƴŜ di impresa. 



 

Singapore 
Å Maggiore partner commerciale per ƭΩ9ǳǊƻǇŀ ŀƭƭΩƛƴǘŜǊƴƻ 
ŘŜƭƭΩ!ǎǎƻŎƛŀȊƛƻƴŜ ASEAN; 
 

Å Una delle più importanti destinazioni europee di 
investimenti tra i Paesi asiatici; 
 

Å Secondo Paese asiatico ad investire in Europa; 
 

Å Più del 70% delle imprese di Singapore sono PMI; 
 

Å Forte crescita economica. 



 CCBI lavorerà a stretto contatto con la Camera di 
Commercio Italiana a Singapore, che ha più di 200 
membri tra compagnie multinazionali, PMI e 
privati. 

CCBI e Singapore 



 

Israele 

Å Uno dei più importanti 
centri di ricerca e 
innovazione;  
 
 

Å Tel-Aviv è la città con la 
più alta densità di start-
up del mondo. 

Å Primo Paese per 
spesa pro-capite in 
Ricerca&Sviluppo;  
 



 
Å CCBI promuoverà il programma con la collaborazione 

della CCIE a Tel Aviv;  
 
 
 

Å CCBI ha contatti diretti con compangnie israeliane 
attraverso vari canali istituzionali e reti commerciali; 
 

Å Supporto della Federazione delle Camere di 
Commercio israeliane. 

CCBI e Israele 



 

USA 
ÅFocus sugli Stati di New York e Pennsylvania; 

 
ÅNotevoli investimenti in Ricerca&Sviluppo, 

nanotecnologie, informatica, scienze ambientali, 
settori della biotecnologia; 
 

ÅConsolidate relazioni transatlantiche. 


